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Wohnprojekte sind
mehr als 4 Wande.




Der Wohnbau
steht vor einem
Zielkonflikt

Wohnraum muss leistbarer, nachhaltiger und
flacheneffizienter werden. Gleichzeitig erwarten
Menschen mehr Lebensqualitat, Komfort und

zusatzliche Nutzungsmaoglichkeiten.




Das strukturelle
Problem

Klassischer Wohnbau
Das heutige Wohnmodell basiert GUberwiegend auf
privaten Quadratmetern statt auf gemeinschaftlich

nutzbaren Ressourcen und flexiblen Nutzungskonzepten.
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Mehr Flachenverbrauch als notwendig

Héhere Kosten pro Haushalt

Wenig innovative Wohnkonzepte
Gemeinschaftsflachen bleiben unter ihrem Potenzial

Nachhaltigkeit wird vor allem technisch gedacht
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Rauchernische
W

Pool Ruheraum Kinderspielraum

Hobbyraum (Musik, Gaming ...) Noftfallraum Gem.terrasse

Gem.garten Grillplatz Spielplatz
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GYN 7

Von Wohnbedurfnissen zu
passenden Wohnprojekten

Menschen mit ahnlichen Bautrager mit passenden
Wohnbedurfnissen und Lebensstilen Wohnprojekten



So funktioniert es
ur Suchende

# Suchparameter Passende Immobilien

Wohnung Top 1

... und réumlich unbedingt folgendes bieten

Lebensmittelaustausch Waschkiche Haushaltsraum

Rauchernische Handwerksraum Fitness Sauna

Ruheraum Kinderspielraum Partyraum
Hobbyraum (Musik, Gaming ...) Noftfallraum

Gem.garten Grillplatz Spielplatz

GroBe: 125m? Zimmer: 4

Etage: 1.0G Freifléche: 20 m?

Kauf: 650.000,- €
Miete:  1.180,—- €

Grundriss downloaden

D Vormerken




Projektverwaltung - Wohnungen & Gemeinschaftsflachen erfassen
Sichtbarkeit - Wohnkonzepte und Sharing-Angebote prasentieren
Zielgruppenansprache - passende Interessent:innen erreichen

Nachfrageanalyse - Interessen und Vormerkungen auswerten

Leadgenerierung - qualifizierte Vormerkungen gewinnen

Vormerkungen downloaden

Dein neues Projekt in wenigen S

Projektdetails

viektstat Gesamtvormerkungen
The City Hide Out

Einzigartige Interessenten
Baugenehmigung erteilt

Vormerkungen je Person

ProjektsfraBe 187-185b Q12026

1120 Wien

125 63 21,9

Beschreibung & Ressourcen
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Sie schaffen messbaren
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Gemeinschaftsflachen
schaffen
Wohnqualitat.

Veni Quadratmeterverkaufern — Zu: ,Wohnqualitt vermarkten®




schafft zusatzlichen Wohnwert.

Privat

Eigenes Arbeitszimmer

Eigene Fitnessgerate

Eigener Hobbyraum

Eigenes Gastezimmer

Gemeinsam Nutzbar

Co-Working-Bereich
Fithessraum
Kreativraum

Gemeinschafts- und Gasteraume




Nachhaltigkeit durch
smarte Nutzung von Raum

und Infrastruktur.

ESG-Anforderungen werden zu konkreten Projektqualitaten.

Okologisch Sozial Okonomisch
Weniger Flachenverbrauch »  Mehr Gemeinschaft « Geringere Fixkostenpotenziale
Bessere Ressourcennutzung * - Hohere Lebensqualitat « Hohere Flacheneffizienz

Weniger Doppelstrukturen «  Alltagstaugliche Wohnkonzepte « Bessere Vermarktbarkeit



entsteht auBerhalb der eigenen 4 Wande.

« Zugang zu zusatzlichen Raumen « bessere Verein’barkeit von Wohnen, Arbeiten und Freizeit

« mehr Alltagsspielraum . «  mehr Nutzungsmoglichkeiten ohne groBere Wohnung
« weniger Fixkostenpotenzial + bessere Entscheidungsgrundlage bei der Wohnungssuche




Vom Wohnraum
zum

Nutzungssystem.

Der Mehrwert eines Projekts entscheidet, nicht die Wohnflache.

Wohnung Wohnkonzept Nutzungssystem

Wie viele m2 ? Welche Lebensqualitat? Welche Méglichkeiten?



Der Markt

verlangt neue
Nutzungssysteme.

Kostendruck trifft Lebensstilwandel.

Marktdruck

Baukosten ’

Grundstiickspreise
Leistbarkeit

Nutzungssystem

—

Neue Bediirfnisse
Homeoffice
Gemeinschaft

Sharing
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- Wohnqualitit wird ‘
Wettbewerbsfaktonr

\ ur Bautrager, Investoren & Stadte.




schaffen Differenzierung am Markt.

\

- klarer Darstellung des Projektkonzepts = * . hohere Attraktivitat fiir passende Zielgruppen

. stiarkerel ifferenzierung gegeniiber Standardprmekt*e,g \" Unterstiitzung der\ESG-Argumentation

Fokus auf bensstil.statt Budget




uiiberzeugen alle Stakeholder.

Banken

PlausiblereProjektpositionierung
Klare Zielgruppenlogik
ESG-Argumentation
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Effiziehterer Umga “:i‘mit"'Raum

Beitrag zu leistbareremni Wohneh@

Starkung sozialer Infrastruktui-



PieZulcunftdesirehmnbaus
Loatnicht] e Elicbe
Sondern in besseren
Nutzungssystemen.



Wir suchen Pilotprojekte und Partner fiir die
nachste Generation des Wohnens.

Vielen Dank,

® CHOOSE YOUR
NEIGHBOUR

I N
hr neues Projekt in Wwenigen Schritte
n:

Projek fdetails

B ']
ougenehmgung erteilt

Q12026




Mario Koroljevic - CEO

Disclaimer / Vertraulichkeit:

Alle hier enthaltenen Informationen sind vertraulich, nur fir den internen Gebrauch bestimmt und durfen nur mit unserer ausdricklichen Zustimmung

vervielfaltigt und weitergegeben werden.

(Bauingenieur)

Thomas Lubowiecki - CBDO
(Bautrdger & Recht)

CVY'N

CHOOSE YOUR
NEIGHBOUR

Office:
Redtenbachergasse 59/19
A-1160 Wien

+43(0) 681 209 161 70
office@chooseyn.at

www.chooseyn.at

HG: Wien
FN: FN580527t
UiD: ATU78174119



